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ロシア向けの機械、部品関連に関す
る各種質問、問い合せに答えて

• ２００４年設立の弊社は工作機械関連、その付属品、
工具の販売、食品加工設備、厨房設備の販売を中心
にロシア、ベラルーシ、ウクライナ向けの商売を行って
参りました。これらの地域では販売活動に加え、サー
ビス、場合によっては据付けまでも行っております。

• 駐在事務所に加え、数年前より現地法人も持っており
ますので、様々な経験を積み重ねてまいりました。

• この経験をもとに、ＪＥＴＲＯさん関係の各種問い合せ
にできるだけ具体的に対応させていただいたつもりで
す。本日はこれらをもとに主な項目に分けて発表させ
ていただきます。



ロシアでの機械・部品ビジネス

[主なテーマ）
（１）輸入規制、関税関連問題

（２）認証取得の基本的手順

（３）公共工事案件の入札情報

（４）代理店関連情報

（５）日本企業が売り込む場合の売り込み方

（６）見本市等の一般情報



（１）輸入規制・関税関連

• ロシアに於いては国内産業を保護する目的
で輸入を規制している分野は極めて少ない。

• 特に２００６年４月に施行された法律により、
高度な技術水準の設備の輸入に際しては、
ロシアに同種の機械、設備の生産がおこなわ
れていない場合は関税はゼロとなったものが
あり、その種類は７００種類に及ぶ。

これらのアイテムには輸入規制がない



主な分野の関税率
• 工具関係ー
汎用工具は５％、[汎用ナイフは１５％）
ドリル、タップ等の切削工具ー５％、
工作機械用ツールホールダー －０％

・ 工作機械
[汎用工作機械）放電加工機、フライス盤、旋盤ー１０％
（高度の加工が可能な工作機械） －０％、
マシニングセンター、高速旋盤、シートプレス等
その他冷間鍛造機、ダイカスト成型機等は５％

・[計測機器） テスター（５％）等を除きほとんどが０％
・医療器械 － 殆どのアイテムが５％、

輸血関係装置、点滴装置は１５％
ハイドロマッサージ機ー１０％
コンピューター式断層写真撮影装置は ０％



（２）認証取得の基本的手順

• ロシアに於いてはＧＯＳＴ－Ｒという工業規格があり、
これに合致するかどうかの“認証”をうる制度がおもな
認証制度である。

• [主な取得方法）
１）製造メーカーがすべて（または一部）の製品に対して
取得する方法（有効期間、1年/3年）
２）一度だけの輸入手続きの為に取得する方法
３）海外の会社とロシアの会社で締結した輸入契約に基
づき、そのアイテム、期間を根拠に取得する方法。

[但し製品によってはＧＯＳＴ－Ｒ以外の規格に基づき認
証を取得する必要があるものもある）



認証のサンプル



（３）公共工事案件の入札情報

• ロシアの公共工事の入札に関しては、入札情報がホーム
ページ等で公開されている。

• 入札に関する国営のサイト
www.zakupki.gov.ru

[サイトに記載された以外の情報の問い合せ等は難しい）
・入札関連をサポートする民間企業もある。
これらの民間企業のホームページ
1) www.tenderer.ru

[建設、不動産、交通、医療、産業機械等）
2) i-tenders.ru

[一般機械、医療関連機器、木工機械等）
それぞれアクセスに際して契約、代金支払いが必要



入札に関するサイト
www.zakupki.gov.ru



（４）代理店関連情報

・ソ連崩壊以降特に98年の金融危機の後、代理店(ディ
ーラー）が出現し、その数は膨大である。

・ロシアに於いて機械、部品の商売を行う場合
代理店を活用することは、極めて重要。
・但し2000年以降2008年中旬までは右肩上がりで推移
したが、2008年末の金融危機以降は様相が一変した
。[多くのディーラーが大幅な人員削減を行い、むしろ
新興ディーラーがその間隙をぬって、商売のポイント
を学び、力をつけつつある。2000年から数年は出来
るだけ多くのメーカーの製品を扱うというポイントでの
競争が眼についたが、、最近はエンドユーザーが要求
する品揃えに力点を置きつつある。



主な代理店

・工具関係 －Instrumentsnab，
Promuishlenni TorgobuiDom,Avangard
・工作機械 －CF Technology, 

SOLVER,FINVAL, PUMORI-SIZ, IRLEN 
,PUMORI-SIZ
・製材機械 －Negotian,Intervesp,KAMI-

Stankoagregat,Global Edge,Desin-M 
・医療器械ーSTORMOFF,DIXON,DIAMED



（５）日本企業が売り込む際の売り込み方

• ロシアの市場を広くカバーして、売上を伸ばす為には、そ
の製品に適した良いディーラーを確保することが大きなポ
イントである。

• 但し昨年来の未曾有の経済危機の影響でディーラーに十
分なサービス、技術対応力があるとは言えなくなっている

• 基本的にはメーカーが可能な限り、ディーラーへの肌理細
かいサービス、メンテ指導を行う必要がある。

• 機械の大きな商談が予想される場合、引き合いの初期の
段階で、ユーザーの計画内容に関する情報をキャッチし、
ユーザーへのアプローチを行うことが重要である。

• 広いロシアでは見本市等の地道なＰＲ活動も引き続き重
要である。



（６）見本市等の一般情報

• 工作機械関係
Metalobrabotka-Technoforum
[毎年5月末にモスクワのExpocenterにて開催される
最大の見本市、2010年は5月24日―28日の日程）
・工具関係ーIntertool.(毎年年末にExpocenter
にて開催される）
・医療器械
健康維持展（毎年12月初旬にExpocenterにて
開催される最大の見本市）
・製材機械関係
毎年9月始めにEXPOCENTERにて開催される。


